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DESCRIPCION

Este curso consolida las fases de disefio y planificacién en el desarrollo de un proyecto
de emprendimiento. Propicia que el/la estudiante apliqgue herramientas para identificar los
recursos humanos, de infraestructura y financieros que requiera para poner en marcha
su iniciativa y desarrollara un plan de proyecto que documente las acciones necesarias
para definir, coordinar y medir los resultados de la ejecucion de su proyecto. Este curso
esta vinculado al Centro de Innovacion Colaborativa-Neeuko.

JUSTIFICACION

Un componente clave del proceso de emprendimiento consiste en la planificacion y
desarrollo de las iniciativas. Muchos emprendedores enfrentan grandes limitaciones al no
poder identificar los recursos necesarios para la ejecucion o no disefiar las estrategias
que faciliten la implantacion de los proyectos. Esto, por lo general, incluye el acceso a
recursos econdémicos, humanos, técnicos y promocionales. Una de las caracteristicas
claves del emprendedor consiste en liderar estos procesos organizacionales para allegar
estos recursos.

COMPETENCIAS

El curso desarrolla en el o la estudiante las siguientes competencias:

e Emprendimiento e innovacién
e Sentido ético y justicia social
e Investigacion y exploracion

OBJETIVOS

Al finalizar el curso, el o la estudiante sera capaz de:



1. Identificar los fundamentos organizativos y practicos del disefio de un proyecto de
emprendimiento.

2. Analizar estratégicamente los factores externos que puedan afectar el proyecto
de emprendimiento a corto y largo plazo.

3. Desarrollar propuestas de valor que atiendan y potencialicen los principales
objetivos de la idea de emprendimiento.

4. Utilizar herramientas de modelamiento que faciliten el desarrollo de un proyecto o
plan de emprendimiento con todos sus componentes.

5. Desarrollar un plan proyecto que documente las acciones necesarias para definir,

coordinar y medir los resultados de la ejecucion de su iniciativa de
emprendimiento.

CONTENIDO

I.  Proyecto de emprendimiento
A. Definicion
Tipos de Proyecto
Definicion de objetivos de proyecto de emprendimiento
Definicién de valores

Diferencias entre una idea y un proyecto de emprendimiento
Herramientas de modelamiento de proyectos de emprendimiento

nmoo®

II.  Andlisis PEST/PESTEL del entorno del proyecto de emprendimiento
Definicion de entorno (analisis PEST/PESTEL)

Ventajas

Diferencias con el andlisis FODA

Factores politicos

Factores Econdémicos

Factores sociales y econémicos

Factores ecolégicos

Factores legales

IOGMMmMODO®m»

lll.  Analisis de Stakeholders y propuesta de valor
A. Definicién y categorias de beneficiarios/clientes/ stakeholders/ audiencia
B. Propuesta de valor: Definicidn, caracteristicas
C. Definicion de Coopetidores y competidores

IV. Canalesy relaciones con beneficiarios/ stakeholders/audiencia/ clientes

A. Definicidon de canales
B. Definicidén de relaciones con beneficiarios/ stakeholders/audiencia/clientes

V. Fuentes de Sostenibilidad

A. Definicién



B. Tipos

VI.  Estructura de costos e ingresos
A. Definicién de costos
B. Financiamiento
C. Fuentes de ingreso

VII.  Actividades, recursos y socios clave
A. Actividades clave
B. Recursos clave
C. Socios clave

VIIl.  Propiedad Intelectual
A. Patentes
B. Marcas
C. Derechos de autor

VIIl.  Planificacion: Gestion de tiempos y alcances
A. Lista de actividades de su proyecto empresarial y estimacion de la
duracion de las mismas
Vinculos entre actividades
Diagramas de red e identificacion de la ruta critica
Diagrama de Gantt
Asignacion de recursos y estimaciones de costos
Determinacion de presupuesto
Equilibrio de recursos y sus efectos
Monitorear y controlar las actividades de planificacion

IONMMOUOw®

METODOLOGIA
Se recomiendan las siguientes estrategias de la metodologia de aprendizaje activo:

Ideacion-Validacién, Desarrollo- Ejecucion/ Aplicacion - IVDE
Design Thinking - DT

Aprendizaje basado en proyectos - ABP

Proyectos de emprendimiento - CANVAS

EVALUACION
Participacion y asistencia 20%
Trabajos parciales: tareas 30%
Plan de proyecto 25%
Presentacion Final 25%

Total 100%



AVALUO DEL APRENDIZAJE
Se aplica la rabrica de avallo institucional a la actividad central del curso.
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Puede encontrar mas recursos de informacioén relacionados a los temas del curso en la
pagina de la biblioteca http://biblioteca.sagrado.edu/

ACOMODO RAZONABLE

Para obtener informacién detallada del proceso y la documentacion requerida, debe
visitar la oficina correspondiente. Para garantizar igualdad de condiciones, en
cumplimiento de la Ley ADA (1990) y el Acta de Rehabilitacion (1973), segun enmendada,
todo estudiante que necesite servicios de acomodo razonable o asistencia especial
debera completar el proceso establecido por la Vicepresidencia de Asuntos Académicos.

HONRADEZ ACADEMICA, FRAUDE Y PLAGIO

Todo estudiante que falte a la politica de honradez, fraude y plagio se expone a las
siguientes sanciones: recibird nota de cero en la evaluacion y/o repeticion del trabajo en
el seminario, nota de F (*) en el seminario: suspensioén o expulsion segun se establece
en el documento de Politica de Honestidad Académica, numero: DAEE 205-001 con
fecha de efectividad de agosto 2005.
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